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Oregrund &r en av landets bast bevarade trastader och helt stilriktigt ligger
en jarnhandel av klassiskt snitt i tva laga trahus utefter huvudgatan. Trader
man in i butiken blir man inte besviken. Man kommer in i en 6verraskande
stor lokal som innehaller en valsorterad jarnhandel. Alla de trivselvarden
som en traditionell jarnhandel dger understryks av lokalens ganska laga
takhojd. Intill ligger tre mindre rum pa rad med tapeter, farg och husgerad.

Den gamla kuststaden Oregrund, en ging
en viktig handels- och sjofartsstad ar nu
framfor allt ett sommarparadis. Laget vid
havet och den pittoreska miljon med laga
vilskotta trihus fran 1700 och 1800-talet
har stark dragningskraft pa sommargister
och turister. For manga sommargister och
bofasta bidrar sikert Oregrunds Jirn &
Firg, till stadens charm och attraktions-
kraft.

Tre dar i juli omsatts mer

an hela januari

Bjorn Hansson som har dgt och drivit bu-
tiken i tio ar berattar for JBF:s utsénde:

- Butiken i Oregrund &r ca 60 ar gam-
mal och ingick tidigare i en lokal jirnhan-
delskedja med butiker i Osterbybruk och
Norrskedika. Jag borjade min bana i den
sistnimnda butiken som anstilld for drygt
42 ar sedan. Nér vi startade upp butiken
Osterbybruk lirde jag ocksa kiinna Tommy
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Morell som nu dr anstélld i butiken och
en viktig stottepelare i verksamheten. Att
Oregrund 4r en sommarstad sétter avgjort
sin prigel pa butikens verksamhet. Under
sommarmanaderna okas ortens befolk-
ning fran ca 1600 personer till det tre-
dubbla. Ungefir 75-80 % av var omsittning
pa 5,5 milj per ar hanfor sig till perioden
mellan pasken och hostens skolstart. Tre
dagar i juli omsétter vi mer 4n hela januari
manad. Strikt ekonomiskt borde vi kanske
stanga butiken under vinterhalvaret, kom-
menterar Bjorn med ett smaleende.

Brett sortiment med anknytning
till hav och fritid

- Sommargisterna onskemal och behov
satter naturligtvis sin prégel pa sortimen-
tet, fortsitter Bjorn. Sortimentets stora
bredd gor att vi har ca 20 leverantorer,
vilket kanske &r i mesta laget. Utover det
traditionella jairnhandelssortimentet, dir

Thomeé &r var huvudleverantor, siljer vi
ocksa firg, tapeter, vvs-prylar, tridgards-
redskap, battillbehor och fiskeredskap.
Firg och tapeter kommer fran Alcro och
Scala resp Tapetterminalen. Vi siljer
mycket vvs- och rordelar, sirskilt pa 1or-
dagar! Da har ortens rorfirmor stingt och
hit kommer da alla sommarstugesigare
som fatt vvs-problem! Avstandet till ham-
nen, ortens hjirta, 4r mindre dn 100 m
och batprylar dr ocksa en viktig varugrupp
for oss, Watski ar var leverantor. Narheten
till havet och skirgarden innebér att fis-
keredskap dr en annan viktig varugrupp
och hir vi koper grejerna fran ABU och
Nordmarks.

B&D har fatt vika for Ryobi

- Vi var linge stadiga kunder hos Black
& Decker. Vi hade ett mycket fint samar-
bete med foretagets lokale representant
som kom ett par ganger per ar och visade



upp nyheter. Han forsvann i samband med
nagon omorganisation. Eftertridaren var
inte alls lika intresserad av en liten butik
som var och horde sillan av sig. Da fick vi
veta att var gamle Black & Decker-man
hade 6vergatt till Ryobi s& numera satsar
vi pa detta méirke som exponeras pa en
snygg vigg i butiken, berittar Bjorn.

Butikens arbetssitt dr synnerligen tra-
ditionellt. Man anviinder inte streckkoder,
dator finns men har ingen storre betydelse
iverksamheten. Bestéllningar till leveran-
torerna faxas i regel. Orten har mycket fa
foretag och dessa samt ett fatal privata
stamkunder faktureras. Men den alldeles
overvigande delen av kunderna betalar
kontant.

Kunskap, sortiment och

miljé saljer

- I en butik av det héir slaget forvintar
sig kunderna fa sakkunnig hjilp, papekar
Bjorn, och ett problem dr att kunna fylla
pa personalstyrkan under sommarmana-
derna med kunnigt folk. Vintertid gar vi
runt pa 2,5 heltidstjénster, pa sommaren
maste vi fylla pd med tva heltider. Hittills
har det gatt bra, vi har nagra pensione-
rade jirnhandelsmedarbetare som tycker
det dr kul att jobba och en studerande som

Tvd branschveteraner bakom disken i Oregrunds Jirn och Firg, stottepelaren
Tommy Morell t v och dgaren Bjorn Hansson t h.

kan jobba i kassan.

Lagerutrymmena i husets vindar och kél-
lare &r relativt stora men ganska tungar-
betade. Och det blir stora omflyttningar
av grejer vid sdsongskiftena, men Bjorn dr
medveten om butiksmiljons betydelse for
kundernas trivsel. Man moter ocksa myck-
et uppskattning fran kunderna 6ver miljon
och det stora sortimentet. Han beréttar

ocksa om nagra exempel pa att andra jarn-
handlare som satsat mycket pengar pa att
kraftigt modernisera sina butiker och kort
dérefter tvingats gora konkurs. Alla vi som
har den &kta traditionella jirnhandeln
néra vara hjartan hoppas naturligtvis att
han har ritt!

Text o bild Hakan Hardenborg
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BYGG MED SETRA

0SBFAKTA

»»Svaller mindre 4n 9 %.
Normen ar 15 %.

Setra levererar allt frén interior- och konstruktionstra till dérrar och
skivor av hogsta kvalitet. Vi ar Sveriges storsta trdindustriforetag och
det ar vi stolta Gver. Las mer pa www.setragroup.com

»»100 % formaldehydfritt limmat.
Kronoply OSB klarar ett vérde pa
0,03ppm. Grénsvardet &r 0,10 ppm.

»»(0SB-skivorna Contirollimmas vilket
ger en speciell yta, Contifinish.
Contifinishytan gor att vattnet parlar
av fran skivan genom att angdiffusion-
motstandet hdjs.

»»Kronoply 0SB 3 &r en fukttrog,
limmad skiva
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